Numismatica — Data Storytelling

Analisis de ventas - Mercado Libre - Noviembre—Diciembre

$106,281 822 $129 $43.66

MXN en ventas totales unidades vendidas ticket promedio MXN costo envio promedio
Carpeta Billetes y Monedas 268 uds. $34,670
CAPITULO 1 — ¢QUE SE VENDIO?
Albumes y carpetas 2 Album 200 tarjetas 190 uds. $23,940
$83,650 - 78.7% <M Funda protectora x100 321 uds. $16,665

Insumos y proteccién
yp . Album monedas 100 esp. 112 uds. $14,560

$16,665 - 15.7%
- ’ . Piezas coleccion (total) 43 uds. $5,966

Piezas de coleccién

. $5,966 - 5.6%

Paradoja: el negocio vive de los accesorios pero su alma es numismatica.
Piezas de coleccion = mayor margen + mayor diferenciacion. Solo falta activarlas.

CAPITULO 2 — CANAL DE VENTAS

Riesgo de concentracion:

@ 99.1% Mercado Libre - $105,339 MXN 99.1% en un solo canal. Cualquier cambio
en ML afecta directamente el negocio.
99% @ 0.9% Mercado Shops - $942 MXN
ML 0 o Fortaleza organica:

@ 0.0% Publicidad pagada 100% de ingresos sin publicidad confirma
demanda real. Gran base para escalar.

CAPITULO 3 — EL COSTO OCULTO DEL ENVIO

Ticket promedio: $129 MXN

del ticket promedio

Ticket < $80: Perdida garantizada se va en envio
Ticket $100-$150: Margen 25-35% e
Ticket +$300: Rentabilidad real

Palanca inmediata: bundles de 2-3 productos. Una orden de $260 MXN tiene el mismo margen que dos de $130.
El envio se diluye y el margen real se multiplica.

CAPITULO 4 — LAS 3 OPORTUNIDADES

01 02 03

Piezas de coleccion Primera pauta publicitaria Estrategia de bundles
De 5.6% a 15%+ del ingreso. 0% de inversion actual. Ticket objetivo: $250-$350 MXN.
Mayor margen unitario y diferenciacion. Con demanda organica comprobada, Carpeta + fundas + pieza.
El catalogo numismatico es la cualquier pauta en ML Ads genera El envio se diluye y el margen
razon de ser — posicionarlo premium. datos de conversion valiosos. real se multiplica.

"El negocio vende accesorios, pero su alma es numerismatica."




